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Las mejores
infraestructuras
para una feria de
alimentacion

La Feira Internacional de Galicia es
el recinto mas amplio y versatil del
Noroeste Peninsular:

¢ 428.000 m? de superficie total con
amplias zonas verdes

¢ 37.000 m2 de exposicion cubiertay
55.000 m2 de exterior

® 140.000 m? de aparcamiento

¢ Auditorio con capacidad para 700
personas

e Situado en el centro de Galicia, a 15
minutos de Santiago de Compostela
y de su aeropuerto internacional
por autopista

¢ Amplia oferta de alojamientos en su
entorno, incluyendo un hotel de cuatro
estrellas ubicado frente al recinto
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Ubicacion y acceso

SANTIAGO

SALIDA - 33 AUTOPISTA

SILLEDA

PONTEVEDRA

OURENSE
[ cP-2205] _'/ \

GPS:
LAT. 42.7044
Lone. - 8.2438
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Datos generales
de la feria

Fecha:
del 14 al 17 de Junio de 2012

Caracter:
profesional los dos primeros dias
abierta al publico el fin de semana

Horario:

jueves y viernes:
de10h.a20h.

fin de semana:
se amplia de 10 h. a 21 h.
Aparcamiento: gratuito

Entrada: gratuita

ENCUENTROS INTERNACIONALES DE COMPRADORES: PROYECTO COFINANCIADO POR:
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ECONOMIA E INDUSTRIA
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Apertura de mercados, oportunidad de negocio y captacion de consumidores,
compromisos de Salimat 2012 con sus expositores

Con la vision que otorgan quince
anos como espacio al servicio del
sector alimentario y gastronomico,
Salimat se centra en 2012 en una
impecable conjugacion de negocio,
internacionalizacién y promocion.

Un atractivo parque expositivo, con
monograficos y areas especificas que
daran valor anadido a cada uno de

los sectores presentes, se convertira
en el marco idoneo para un efectivo
intercambio comercial con la demanda.

Los encuentros con compradores
nacionales e internacionales daran

la posibilidad, especialmente a las
pymes, de entrar en nuevos mercados
internacionales y ampliar su presencia
en el mercado espanol.

El caracter profesional del saldn los
dos primeros dias y su orientacion

al consumidor final durante el fin de
semana permitira una doble proyeccion
de las marcas que aumentara su
rentabilidad de participacion.

Encuentros de Compradores,
reuniones a medida con
garantia de negocio

Ser expositor de Salimat es una
excelente oportunidad para contactar
de forma planificada con la distribucién
alimentaria nacional e internacional, lo
que por otras vias se encarece y dificulta:

Sus Encuentros Internacionales de
Compradores. Reconocidos como una
eficaz herramienta comercial, permiten

abrir nuevos mercados exteriores a
través de reuniones con numerosos
importadores y mayoristas de paises con
gran interés como destino para nuestros
productos.

Todo ello en un mismo espacio y durante
dos dias, con la garantia de una agenda
cerrada con antelaciény configurada en
funcion de los intereses de ambas partes.

Sus Encuentros Nacionales de
Compradores. Pensados para
empresas que quieran potenciar

sus ventas en el mercado nacional,
conforman un inmejorable espacio para
conseguir nuevas lineas de negocio.

Empresas distribuidoras,
colectividades y canal Horeca estaran
presentes en ellos para conocer la
oferta de los participantes.

Mas de 1.000 reuniones con
compradores de 18 paises: Polonia,
Dinamarca, Francia, Grecia, Estonia,
Japdn, China, Estados Unidos, Brasil,
Canada, México, Australia, Portugal 'y
Espana. Estas cifras y referencias de la
pasada edicion avalan a los Encuentros
como plataforma comercial.

Acuerdos comerciales en una
situacion econémica complicada.

La innegable efectividad de estas
reuniones, tanto por su planteamiento
como por sus resultados, asegura a
los expositores alcanzar negocio en el
dificil momento actual.



1

|

Apuesta por la alimentacion
con valor anadido

Salimat 2012 plantea un espacio con gran
presencia de productos diferenciados
procedentes de la pequeia y mediana
empresa, aunque sin perder de vista la
importancia de la gran distribucion.

Productos artesanos con una esmerada
elaboracion, alimentos gourmet donde
manda la exclusividad y productos
procedentes de agricultura y ganaderia
ecoldgicas, conformaran una interesante
propuesta expositiva con la calidad como
denominador comun.

La innovacién se unird a la calidad

como otro de los referentes del saldn,
destacando el espacio Alinova: un drea
exclusiva que se ofrece a los expositores
para mostrar sus ultimos lanzamientos
al mercado, y que cuenta cada vez con
mayor repercusion mediatica.

El salén se constituira asi en un
llamativo catalogo de productos
marcados por la singularidad y el
valor afadido que, sin duda, atraera la
atencion de los potenciales visitantes
vinculados con el sector.

La mejor difusion de su
marca, ante mas de 100.000
personas y numerosos
medios de comunicacion

A la oportunidad de contacto con
profesionales del sector durante sus dos
primeros dias, Salimat anade para sus
expositores la posibilidad de dirigirse
durante el fin de semana a otro publico
con gran interés, el consumidor final.

La importante cifra de visitantes de este
certamen, mas de 100.000 en la pasada
edicidn, lo convierten en una ocasion
inmejorable para que las empresas den
a conocer sus productos, afiancen su
marca y vendan de forma directa si lo
desean.

Esta notable difusién se amplia a la gran
cantidad de noticias publicadas sobre
Salimat y sus participantes en cerca

de 30 revistas técnicas de Espafay
Portugal y en innumerables soporte de
prensa, radio, television e internet.
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Un programa para la convergencia del sector

Ala promociony la generacién de negocio
Se unira un tercer eje para convertir a
Salimat 2012 en un verdadero punto de
encuentro sectorial.

Se trata de un interesante programa de
actividades confeccionado para potenciar el
desarrollo del sector a través del encuentro
de los agentes, el intercambio de ideas y la
exposicion de proyectos.

Sera una importante llamada de atencion
para los visitantes profesionales,

incluyendo como punto de partida:

Encuentros Internacionales de Compradores

Encuentros Nacionales de Compradores

Talleres y catas

Conferencias y jornadas técnicas

Alinova: escaparate de novedades

Demostraciones de reconocidos
cocineros

Degustaciones con caracter didactico

@B Nuestros Sectores

. Productos Alimentarios:
- Ecolégicos
- Gourmet
- Artesanos de Galicia
- De Calidad Certificada
- Cérnicos
- Léacteos
- Vinos-licores
Bebidas
Aceites
Conservas
Pasteleria y panificacién
- Otros
. Venta directa
gran consumo y gastronomia

3. Instituciones
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